He myivat suomalaisille
4 000 Soliferia

Halu oppia uusia asioita, olla innostunut ja katsoa asioita eteen-
pain, se on ainoa mahdollisuus. Ja siind on mukava olla mukana,
sanoo Helsinki Caravanin Atso Muuronen.

TEKSTI JAKUVAT VELI-MATTI JALOVAARA

elsinki Caravanilla on alalta jo vuosikym-

menten kokemus.
- Isa-Teuvo meni toihin samaan ai-
kaan Bensowille, kun se alkoi valmistaa
Solifer-vaunuja vuonna 1964. Isi on vienyt ensim-
madisen Solifer-vaunun rekisterointikatsastukseen,
Helsinki Caravan Oy:n toimitusjohtaja Atso Muu-

ronen kertoo.

Kun Bensow myi matkailuvaunuteollisuuden Oy
Lohja Ab:lle 1.3.1976, Soliferin oma myynti Helsingin
Verkkosaaressa loppui. Sind samana péivana Teuvo

Muuronen perusti Helsinki Caravanin, samoihin ti-
loihin.

Verkkosaaresta yritys siirtyi 1982 Haka-auton ti-
loihin vuoteen 1989 asti. Nykyisissa tiloissa Vantaan
Mestarintiella yritys on ollut jo noin 30 vuotta.

Sopivan kokoinen perheyritys
Teuvo Muuronen menehtyi reilu vuosi sitten. Atso
Muuronen on ollut toimitusjohtajana vuodesta 1993.
Muista Muurosen veljeksistd Esa hoitaa tarvike- ja
varaosapuolta, Perttu korjaamoa.

1 Atso Muuronen
on toisen polven
caravan-yrittaja.
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Myyntid tekee toimitusjohtajan liséksi
kolme henkilo4, taloushallinnossa on yk-
si, tarvike- ja varaosapuolella kaksi. Kor-
jaamossa on tyonjohtoineen ja asentaji-
neen seitsemin tyontekijaia. Moni on ol-
lut talossa 30 vuotta.

- Yritys on sikali sopivan kokoinen, et-
td tdm4 on aika hyvin hallittavissa. Jos
tyontekijoiden maara kas-
vaisi, minun pitdisi unohtaa

viikon Itdmeren-kierroksen. Reissullakin
kokemani perusteella alalla on nakymaa.
Ihmiset ovat tyytyviisid tdhdn harrastuk-
seen, Muuronen sanoo.

- Tulee uudenlaisia kayttotapoja ja
kohderyhmid mukaan ja omavaraisuus
kasvaa. Matkaparkit todennakoisesti
yleistyvit, mutta perinteiset leirintdalueet
ja matkaparkit eivit ole toi-
siaan poissulkevia.

”» H
myyntihommat, Atso Muu- Ihmiset ovat Helsinki Caravanilla on
(1X ] o o0
ronen toteaa. tyyty\laISIa sosiaalisessa mediassa erit-
- Solifereita me muuten tihin harras- tan}.paljon ak.tllYlSli.l seu-
myimme vuoteen 2014 saak- ” raajia. Itse toimitusjohta-
tukseen.

ka. Niitd tulee yhd meille
valtavia maaria kaytettyna,
ja toimitamme niihin varaosia ja teemme
huoltoja. Meidén kauttamme suomalai-
sille on myyty noin 4 ooo Soliferia. Par-
haina vuosina niitd meni 400 kappaletta.

Nykyisista merkeistd Dethleffs on ol-
lut valikoimissa jo noin 24 vuotta, Kabe 10
vuotta. Muita yrityksen edustamia merk-
keja ovat Sunlight, Adria ja Sun Living.

- Ténd vuonna tulemme myyméén yh-
teensd noin 280 matkailuautoa ja -vau-
nua. Viime vuonna myimme 250. Liike-
vaihto on noin kahdeksan miljoonaa.

Laman opit pysyvit mielessa
-1990-luvun lama oli kamala paikka. Kun
olimme juuri investoineet niihin tiloihin,
markkina katosi alta, Muuronen muistelee.
Laman aikana jo auttoi, ettd yrityksel-
13 oli nakymaa eteenpdin. Oli hyva, pit-
kaaikainen henkilokunta ja iso asiakas-
kanta, jolle paéstiin tekeméadn huoltoja ja
korjauksia sekd myymaén tarvikkeita. Jos
yritys olisi nojannut pelkéstddn ajoneu-
vomyyntiin, olisi voinut kiyda huonosti.
- Arvostamme sita, ettd meilld on oma
huolto ja varaosapalvelu. Se tukee myos
myyjia. Esimerkiksi takuuosista ei tule
kauppiaalle mitdédn palkkioita, mutta jon-
kun ne pitaa tilata, hoitaa prosessi ja lait-
taa osat paikalleen. Jos sitd takuuhommaa
ei tehdd kunnolla, todennékoisesti ei tar-
vitse tehda asiakkaan seuraavaa kauppaa.

Netti on nyt tirkea toimipiste
Toisen polven caravan-yrittdjd nikee alal-
la yleisesti ottaen hyvaa tulevaisuutta.

- Tein kesalld matkailuautolla kahden

ja on erityisen innostunut
some-kanavien pyorittimi-
sestd myynnin tukena.

- Se johtuu osin siitd, ettd kun on teh-
nyt jotain hommaa néin kauan, on kiva
opetella uusia asioita. Eikd meill4 ei ole
mahdollista ostaa Hesarista usein puolen

=» Ammattitaitoi-
nen huolto- ja korjaa-
motoiminta on osa
Helsinki Caravanin
kokonaispalvelua.

=» Atso Muuronen ei
ole koskaan harkinnut
alan vaihtoa. — Olin
1,5 kuukautta Benso-
willa ja sen jdlkeen jo
taalla. Ala itsessaan
on muuttunut monta
kertaa, kun merkit ja
valikoimat ovat vaih-
tuneet.

sivun mainoksia, niinpa me teemme naita
sahkoisia juttuja. Menestyvien some-ka-
navien luominen on kylld hirvedn pitka
prosessi, Muuronen sanoo.

Netti tekee sen, ettd Helsinki Caravan
myy paljon ympari maata, eika yrityksel-
13 ole tarvetta miettid uusien toimipistei-
den avaamista.

- Kun joku kiinnostuu myynnissa ole-
vasta mallista, on tdrkedd, ettd siitd on
hyvit 360 asteen kuvat. Ettei kenties sa-
tojen kilometrien paasta tulla toteamaan
asiaa, joka voisi ilmeti jo kuvista, Muuro-
nen painottaa.

Moni matkailuauton ostaja saapuu
Helsinki Caravanille kauempaa junalla
tai lentdmalla. He saattavat kavelld run-
saan kilometrin paassa olevalta Kiviston
juna-asemalta tai heidat haetaan sielta.
Atso Muurosen mukaan he padasdantoi-
sesti lihtevat paluumatkalle ajamalla. ®
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